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Dni Otwarte: wygodne i skuteczne

Reakcje sa bardzo pozytywne

Na czym polegaja Drzwi Otwarte? - W okreslonym dniu,
ustalonym wspolnie z wlascicielami, odwiedzajacy moga przyjsc
i niezobowiazujaco obejrzec wystawiona na sprzedaz
nieruchomosc. Jest to bardzo wygodne i skuteczne narzedzie
marketingowe i sprzedazowe, ktore przez swoja skondensowana
forme ulatwia prace posrednikowi i nie zakloca 7zycia
rodzinnego wlascicieli - opisuje Dominika Dabrowska z
krakowskiego biura RE/MAX Prestige. To biuro swoja centrale
ma w Stanach Zjednoczonych, gdzie open house ma juz
polwieckowa tradycje. Nic dziwnego, 7Ze juz 8 lat temu, jako jedno
7. pierwszych w Polsce, biuro RE/MAX Prestige podjelo probe
przeszczepienia na polski grunt tego pomyshu 1 zaczelo
regularnie organizowa¢ Dni Otwarte. Jak wiele innych
amerykanskich zwyczajow, do Polski dotarl on wiec =z
widocznym opoznieniem, ale szybko zyskuje na popularnosci.

— Klienci nie s3 jeszcze przyzwyczajeni do tej formy prezentacji
ofert, znaja ja glownie z telewizji, ale reakcje sa bardzo
pozytywne, bo tego typu spotkania pozwalaja im na
swobodniejsze zadawanie pytan i dluzsza rozmowe o
nieruchomosci. Sami stosujemy Dni Otwarte coraz czesciej.
Moim zdaniem ten trend bedzie sie utrzymywal - przyznaje
Andrzej Skrzypek z biura GRUPA.PRO.
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Swobodna atmosfera, dogodna pora

Dni Otwarte to nie tylko wygoda dla agentow i wlascicieli
nieruchomosci wystawionych na sprzedaz. To takze gratka
dla poszukujacych domu lub mieszkania. Zamiast
pospiesznego ogladania lokalu, miedzy praca a zakupami,
maja oni okazje spedzi¢ w jego wnetrzu znacznie wiecej
czasu, zaglebic¢ sie spokojnie we wszystkie interesujace ich
tematy.

- Atmosfera Dni Otwartych jest zdecydowanie luzniejsza. Sa
one organizowane zazwyczaj w weekend, wiec juz sama
pora jest bardziej dogodna dla klientow. Na takie
wydarzenia bardzo czesto przychodza cale rodziny z
dzie¢mi. Organizowane sa poczestunki: od kawy i herbaty
po ciastka i kanapki. Czasem wpadaja nawet sasiedzi. W
przypadku dzialek, taki Dzien Otwarty moze przerodzic sie
nawet w piknik - opisuje Andrzej Skrzypek. — Kolezanka
robila kiedys pieczone ziemniaki, sama robilam grilla, wiec
faktycznie takie rzeczy si¢ zdarzaja - zgadza si¢ Dominika
Dabrowska. Dodaje tez, ze na bardziej swobodna atmosfere
wplywa... brak wlascicieli. Klienci po prostu sa mniej
skrepowaniu przy zadawaniu mniej wygodnych pytan.
Mozna wiec latwiej rozwiac¢ ich watpliwosci, ktorymi nie
podzieliliby sie przy sprzedajacych.
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Dominika Dabrowska nie tylko organizuje Dni Otwarte, ale
takze prowadzi z nich szkolenia dla innych posrednikow w
roznych miastach. Jak przyznaje, skutecznosc tego sposobu
prezentacji ofert jest wyzsza, poniewaz potencjalni klienci
widza, ze nie sa jedynymi zainteresowanymi
nieruchomoscia. - Kiedys dwie rodziny minely sie w wejsciu
do sprzedawanego przez nas domu. I obie przystapily
pozniej do negocjacji. Gdybym zaprosila je w osobnych
terminach, pewnie nie wlaczylby sie¢ miedzy nimi element
rywalizacji - przypuszcza ekspertka.

Oprocz Drzwi Otwartych dla klientow organizuje ona
regularnie takze analogiczne spotkania dla innych
posrednikow. Dzieki nim, oferowany dom lub mieszkanie
lepiej zapada w pamie¢, koledzy moga przedstawic oferte
swoim klientom a szanse na jego szybka sprzedaz wyraznie
rosna.

Czy zatem warto robi¢ Dni Otwarte w przypadku kazdej
nieruchomosci? - Moim zdaniem nie zawsze - twierdzi
Andrzej Skrzypek. — Ciezko czasem zrobhi¢ Drzwi Otwarte w
kawalerce, czesto nie ma takiej potrzeby. Staramy sie bardzo
indywidualnie dobierac¢ narzedzia marketingowe do naszych
ofert, bo kazda z nich jest na swoj sposob wyjatkowa. Innego
zdania jest Dominika Dabrowska, ktora stara sie organizowac
tego typu wydarzenia we wszystkich przyjmowanych
nieruchomosciach.
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Znajdz Dni Otwarte w Otodom

Za nowa moda na rynku nieruchomosci nadaza takze
najczesciej odwiedzany serwis nieruchomosci, Otodom. -
W naszej wyszukiwarce mozna zaznaczyc opcje dodatkowa
Ltylko oferty z Dniem otwartym”. W wynikach pojawia si¢
wowczas wylacznie nieruchomosci spelniajace to
kryterium - podkresla Agata Polinska z Otodom.

Przedstawiciele serwisu juz jutro wezma udziat w tego typu
evencie. O godz. 13 odbedzie si¢ organizowany przez biuro
GRUPA.PRO Drzien Otwarty w podkrakowskich Pisarach w
egminie Zabierzow. Obszerne fragmenty tego wydarzenia
transmitowane beda na zywo na facebookowym profilu
Otodom.

Jak twierdzi Dorota Dwornik z Otodom, transmisja ta ma
dwa glowne cele: wypromowanie idei Dnia Otwartego oraz
promocje wizerunku posrednika \ obrocie
nieruchomosciami. - W trakcie live chcemy pokazac¢ jak
pracuje posrednik. Chcemy, aby swiadomosc zakresu ustug
posrednika byla wieksza, niz to wynika z badan - pisze na
blog.otodom.pl.

Wszystkich, ktorzy chca na wlasne oczy przekonac sie jak
wyglada Dzien Otwarty w przypadku nieruchomosci
zapraszamy zatem do sledzenia profilu Otodom w sobote o
20odz. 13 lub... do odwiedzenia Pisar w gminie Zabierzow.
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Artykul dostepny takze tu:
https://www.otodom.pl/wiadomosci/rynek-
nieruchomosci/dni-otwarte-wygodne-i-skuteczne-
id7900.html
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